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£l Grupo Best con 30 anos de experiencia en

el sector inmobiliario y financiero es |a Unica
empresa franquiciadora que garantiza ante notario
\as prestaciones v condiciones que ofrece a sus
franquiciados como superiores a cualquier empresa
de la competencia.

AGENCIAS INMOBILIARIAS,
FINANCIERAS Y MULTISERVICIOS
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NOSOTROS

Grupo Best, grupo inmobiliario y financiero, esta
presente, a través de sus franquiciados y oficinas
propias, en Espana y en varios paises de Europa
prestando servicios a particulares, Servicers, Fondos
de Inversion, Promotores, Inversores y Entidades
Bancariasy Financieras.

Conocedores del mercado, gracias a los mas

de 30 anos de experiencia en el sector, hemos
implementado métodos, tecnologia y capital humano
para ofrecer a nuestros clientes relaciones duraderas
basadas en la confianza, transparencia y resultados.

Nuestras tres lineas de negocio, Best House, Best
Credit y Best Services, completan el circulo de
productos dentro de la comercializacion y gestion
de activos inmobiliarios, ya sea residencial, terciario
o de obra nueva.

El Grupo Best esta inmerso en conseguir acuerdos
de colaboracion, con las empresas punteras
dentro del sector inmobiliario, financiero y servicios
complementarios para anadir servicios de alta
calidad y que aporten valor a nuestros clientes que,
sin duda, nos hara diferenciarnos ampliamente del
resto companias.
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HITOS
Creaciony Primeras Fundacion de BEST
explotacion agencias HOUSE grupo
primeras agencias inmobiliarias en inmobiliario y primeras
inmobiliarias. Espana. agencias piloto Expansion en franquicia
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. iResultados de Primeros Ampliacion de la Ampliacion de la
° ventas similares acuerdos para la actividad a servicios  actividad al sector
s e incluso comercializacion complementarios: financiero:
° superiores al de inmuebles de BEST SERVICES BEST CREDIT
. periodo anterior entidades bancarias
: a las crisis! y financieras
.
: iBEST CREDIT
o red financiera lider Comercializacion de los
M a nivel nacional iRecords inmuebles en alquilery Nueva sede
4 en ndmero nacionales venta en toda Espana de Nacional y Agencia
° de agencias en ventas de mas de 50 entidades. Inmobiliaria financiera
A y acuerdos inmuebles Cambio domicilio de y multiservicios en
. financieros! bancarios! Barcelona a Madrid. Castellon con 280 m2!
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2018
2019 - 2020 iConversion
N° 1 en inmuebles de bancos: Con mas de 450 mil en alquiler y venta de 70 en Soqedadl
entidades bancarias, financieras y fondos de inversiones. Anonimal
N°1 en descuentos: Miles de inmuebles con descuentos hasta el 50%
N°1 en publicidad: Publicidad gratuita de los inmuebles de los franquiciados
y a cargo de la central en los mejores portales inmobiliarios.
N° 1 en financiacién: Hasta el 110% para compra de inmuebles, tipos de
interés y cuotas mensuales mas bajas del mercado...
N°1en garantias: Garantia ante notaria de recuperacion del canon de entrada
(Protocolo N°2809)
N°1 en rentabilidad: Records nacionales de alquiler y venta de inmuebles.
GRUPO BEST ‘=2
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IMPLANTACION TERRITORIAL
Presentes en todas las Comunidades Autdbnomas
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Actualmente contamos con unas 150 franquicias en
Espana y mas de 1000 agentes, repartidos por todo

el territorio nacional, con un crecimiento continuado
mensual, que nos hace consolidarnos como uno de los
mayores grupos inmobiliarios y financieros por numero de
oficinas y volumen de operaciones.

También contamos con oficinas y colaboradores en Europa
vy Rusia, para diversificar la comercializacion de los activos y
la busqueda de nuevos mercados.

La compania esta en un proceso de expansion por lo que
se esta dotando de nuevas herramientas, formaciones de
primer nivel y nuevos productos.
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EL MERCADO

INMOBILIARIO

* Un mercado de primera necesidad:

Lo primero gue necesitamos es un “techo”
(ya sea de compra o alquiler).

* Un mercado fundamental, los inmuebles son:
- el requisito (local, oficina, nave, solar...)

- el resultado (objeto de inversion de las ganancias)
de casi cualquier actividad economica.

* Un mercado con menos competencia de inmobiliarias
minoristas:

- diezmados por la crisis.

- no disponen de los medios operativos adaptados al mercado
actual.

GRUPO BEST &
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EL MERCADO

INMOBILIARIO

* Un mercado en auge para inmobiliarias mayoristas Unicas
con la capacidad de reunir los 3 grandes medios operativos
imprescindibles para ser rentables en el mercado actual:

1) Publicidad de los inmuebles en cientos de portales
nacionales, extranjeros y redes sociales para:
* Compensar la menor demanda nacional
* Captar la mayor demanda internacional
* Adaptarse a la casi exclusividad de la demanda mediante
internet.

2) Cartera propia de miles de inmuebles en alquiler y venta,
de bancos, entidades y particulares para adecuarse a las
caracteristicas de la demanda actual que requiere:

* una amplisima oferta de inmuebles

* con grandes descuentos de precio (inmuebles de
entidades)

* yfinanciacion

3) Condiciones privilegiadas de financiacién y acceso al

crédito de mayorista financiero: para ofrecer a los clientes
una maxima y optima financiacion.

=3  GRUPO BEST
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EL MERCADO

FINANCIERO

* Un mercado unico: El negocio financiero es el Unico negocio
en el cual el cliente no entrega dinero sino que lo recibe, sea en
forma de crédito o intereses.

* Un mercado fundamental: “el dinero” es el bien fundamental
por excelencia puesto que es el medio de:
- Adquisicion de todos los otros bienes: Vivienda, coche,
muebles, viajes, ocio, etc...
- Ganar mas dinero: Mediante realizacion de negocios,
inversiones, cobros de intereses, etc.

* Un mercado en auge:Las restricciones crediticias por parte
del sector bancario han disparado el recurso a mayoristas
financieros con el suficiente volumen de financiacion aportada
a los bancos para poder negociar mejores condiciones de
acceso al crédito para sus clientes.

GRUPO BEST &
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EL MERCADO

FINANCIERO

* Un mercado todavia subexplotado: De todos los intermediarios
financieros que operan a nivel nacional:

- Sélo un 3% son empresas “mayoristas” en cuanto a
volumen de financiacion, con acuerdos privilegiados de
financiacion con las centrales de las mas importantes
entidades bancarias y financieras nacionales (+ algunas
extranjeras).

- El 97% restante son empresas “minoristas” en cuanto a
volumen de financiacion, que basicamente no pueden
negociar mejores condiciones que las que podrian conseguir
sus clientes individualmente. (Motivos por el cual este tipo de
intermediarios “minoristas” tienen tendencia a desaparecer
masivamente del mercado).

a

b

i
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SERVICIOS

El GRUPO BEST como especialista en la comercializacion
y financiacion de todo tipo de activos inmobiliarios nos ha
llevado a ser un grupo de referencia en el mercado actual
con un crecimiento sostenido y la presencia en casi todo el
territorio nacional.

Para ello disponemos:

* De equipos de venta profesionales, distribuidos y
organizados localmente para comercializar los productos
tanto inmobiliarios como financieros y de servicios

* De un Departamento Financiero Central especializado
en el asesoramiento, gestion y tramitacion de préstamos
hipotecarios, soluciones juridico-inmobiliarias y
financiacion de empresasy particulares

* De un Departamento de Inmuebles Singulares para su
comercializacion a través de plataformas multicanal para la
busqueda de compradores e inversores

* De una Direccion Nacional con vision global del mercado
gue analiza, busca y desarrolla las estrategias mas
adecuadas a cada cliente o region.

» De un departamento de Marketing preparado para ofrecer
un servicio integral estratégico de marketing.

GRUPO BEST &
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Somos especialistas en valoraciony
comercializacion de toda clase de
activos inmobiliarios disponiendo
actualmente de una gran cartera
de inmuebles de particulares
(+ de 30.000) y convenios
con los principales Servicers,
Fondos de Inversion y Entidades
Financieras a nivel nacional para la
comercializacion de sus activos, tanto

i en venta como en alquiler.

Expertos en préstamos
hipotecarios y personales, descuento de
pagares, ley de 2° oportunidad, concursos
de acreedores, tarjetas revolving,
factoring, confirming, leasing, renting,
lineas de descuento, P2P lending,
capital de fondos de inversion, Sociedad
Garantia Reciproca, ICOs, etc. A traves de
multicanal: Welb, colaboradores, agentes
asociados, Oficinas Best Credit y oficinas
Best House.

Completamos nuestros servicios
con Seguros de todo tipo,
administracion de fincas, servicios
juridicos, alarmas, electricidad,
reformas, etc. Gracias a las

sinergias que se generan dentro
del grupo y de los franquiciados.
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VOLUMEN DE OPERACIONES

INMOBILIARIAS
Cracias a nuestra Red de Agencias

+ 750 M € hemos conseguido la venta de

En ventas mas de 4.900 inmuebles por valor
superior a los 750 M de Euros

de activos
durante el ano 2.020, y con un
2.020 incremento del 10% en el primer

semestre en el
ano 2.020.

Hemos mediado en
mas de 8.500 contratos de
alguiler y alquiler con opcion
de compra de pisos, casas, + 80500
locales, naves y otros activos
inmobiliarios a lo largo del 2.020
ano 2.020 tanto de particulares
como de fondos de inversion.

Activos alquilados

FINANCIERAS

+ 210 M € Mas de 210 M de Euros fueron tramitados

Financiados en Hipotecas para la compra de
inmuebles durante el ano 2.020 por

2.020 . .
nuestras oficinas de Best Credit y Best
House para nuestros clientes y para clientes

de otros colaboradores
GRUPO BEST e
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LA FORMULA DE LA FRANQUICIA

Le permite:

» Beneficiarse desde el 1¢r dia de mas de 1 millén
de dias de experiencia acumulada por cientos
de profesionales de Best House a lo largo de
varias décadas.

e Crear suempresa sobre un modelo de negocio
con éxito demostrado en muchas empresas
durante muchos anos.

» Beneficiarse desde el principio de la transmision
de toda la experiencia y el saber hacer
acumulados (durante 30 anos por profesionales
de primer orden) como base de éxito.

e Con una minima inversion dirigir desde el inicio
una empresa con una imagen nacional.

» Recibir la asistencia profesional y el apoyo
constante de una gran empresa.

=3  GRUPO BEST
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FQAS R

CARRERA Y FORMACION PROFESIONAL

El Grupo BEST firma un convenio con la Universidad
Europea de Andorra para ofrecer el primer titulo
universitario del sector inmobiliario en Espafna

UNIVERSITAT EUROPEA
UNIVERSIDAD EUROPEA
EUROPEAN UNIVERSITY

Principat d’Andorra

EI CRUPO BEST pone a disposicion de sus
franquiciados, actuales y futuros, una for-
macion inmobiliaria universitaria (titulacion
de Post Grado) de primer nivel.

Este acuerdo es otra clara muestra de la
firme intencion del Grupo BEST, de pro-
fesionalizar el sector inmobiliario, en este
caso, a través de esta formacion destinada
al colectivo de la profesion inmobiliaria, tan
necesaria para la buena marcha del sector.

POST GRADO UNIVERSITARIO
Gestion Inmobiliaria, Financiera y Administracién de Fincas

Constituido por 180 ECTS y dividido en tres cursos, es el primer

paso de este pionero acuerdo que pretende expandirse poco a

poco para ofertar desde titulaciones de posgrado hasta diversas
especializaciones dentro del sector y un titulo de grado universitario.
El claustro de profesores estara formado por profesionales en activo
con una larga experiencia laboral en los ambitos educacional,
juridico, inmobiliario y financiero, que permitiran al alumno
integrarse directamente en la industria tras graduarse.

GRUPO BEST &=
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OBIJETIVOS

El presente POST GRADO nace con el objetivo de alcanzar
los minimos formativos necesarios para desarrollar una
profesion tan apasionante como la mediacion inmobiliaria,
traspasando nuestro know-how como franquicia
inmobiliaria y la experiencia de mas de un millén de

horas y que, ademas, servira, cuando sea necesaria, para la
inscripcion en el Registro de Agentes Inmobiliarios y dotar
de los conocimientos practicos que permitan el desarrollo
profesional.

Este curso esta dirigido a los franquiciados para dotarles de
la formacion exigida, que avale capacidad profesional para
el gjercicio de la mediacion inmobiliaria.

METODOLOGIA

La metodologia utilizada por el GRUPO BEST permite
individualizar la formacion a cada uno de los destinatarios
fomentando el aprendizaje auténomo vy la individualizacion
de ritmos a partir de la flexibilidad del modelo y del
desarrollo de materiales de calidad que fomentan este
autoaprendizaje.

Se ha disenado un modelo educativo mixto de educacion
a distancia, presencial y asistencia en la apertura de oficina
con una diversidad de canales de comunicacion que,
junto a la realizacion de las actividades complementarias
de evaluacion continua, garantizaran la adquisicion de los
conocimientos tedricos y practicos que precisara para el
desarrollo de su actividad.

“La mejor forma de aprender algo es
haciéndolo” ARISTOTELES

&3 GRUPO BEST
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CURSO AGENTE INMOBILIARIO
OBJETIVOS

La mediacion inmobiliaria como profesion y/o actividad empresarial,
siempre ha estado ligado a la exigencia de una formacion adecuada
para su desarrollo, a pesar del articulo 3 del RD Ley 4/2000, de 23 de
junio, de medidas Urgentes de Liberalizacion en el sector Inmobiliario,
siendo necesaria actualmente en determinados ambitos territoriales,
de una titulacion y registro habilitante o voluntario. Tal es el caso de |a
Comunidad Autoénoma de Cataluna, que crea el Registro de Agentes
Inmobiliarios por Decreto 12/2010, de 2 de febrero, de la Generalitat de
Catalunya; o Madrid, que crea el Registro de Agentes Inmobiliarios y
regula los requisitos para acceder al mismo, por el Decreto 8/2018, de 13
de febrero, de la Comunidad de Madrid.

PROGRAMA de estudios
AGENTE INMOBILIARIO

SSOPNOU AN

Introduccién, competencia y glosario inmobiliario

El “quehacer” diario

Vista general de la Captacién de inmuebles

Técnicas de captaciéon

Publicidad de inmuebles (Nuevos métodos de publicidad)
Atencién al cliente comprador / vendedor

Visita de venta / alquiler

Como conseguir la sefial o arras y Firma ante Notario
Tramitacién de hipotecas

. Personal y Management
. Temas juridicos previos (Prevencién Riegos Laborales, Proteccién de Riesgos

Laborales, Consumo y Responsabilidad Civil)

. Compraventa y documentos mas frecuentes

. Arrendamientos y alquileres

. Valoraciones inmobiliarias

. Viviendas en construccion

. Resimenes, casos practicos y preguntas mas frecuentes

GRUPO BEST &
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CURSO INTERMEDIARIO FINANCIERO
OBJETIVOS

Cumplir los criterios de evaluacion de conocimientos y
competencias del personal que:

o Tenga la condicion de directivo o adopte la decision de
concesion de préstamos inmobiliarios.

o Decida, se ocupe o participe en la elaboracion o disefio de
los sistemas de valoracion del riesgo de crédito o disene y
desarrolle productos de préstamo inmobiliario.

o Facilite asesoramiento sobre préstamos inmobiliarios.

o Proporcionar una certificacion de calidad emitida por una
Universidad Publica Espanola y reconocida por el Banco de
Espana

PROGRAMA de estudios
“Intermediacion financiera”

1. EL MERCADO INMOBILIARIO Y FORMAS DE ADQUISICION
DE LA PROPIEDAD

2. MERCADO DE PRESTAMOS INMOBILIARIOS

3. LOS DERECHOS REALES DE GARANTIA: LA HIPOTECA

INMOBILIARIA.

LEGISLACION, NORMATIVA DE LOS PRESTAMOS

HIPOTECARIOS Y JURISPRIDENCIA

OPERATIVA DE LOS PRESTAMOS HIPOTECARIOS

DEONTOLOGIA PROFESIONAL

EL MERCADO DE PRESTAMOS INMOBILIARIOS.

INNOVACION TECNOLOGICA - FINTECH - Y

CROWDFUNDING INMOBILIARIO.

DISENO DE NUEVOS PRODUCTOS

»

®Nown

©

@ MUY SATISFACTORIA 81,33%
® SATISFACTORIA18,67%
REGULAR 0%
INSUFICIENTE 0%
VALORACIONES OBTENIDAS DESDE 2018.

DOCUMENTOS A DISPOSICION DE LOS
CANDIDATOS FRANQUICIADOS

&3 GRUPO BEST
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CURSO ADMINISTRACION DE FINCAS
OBJETIVOS

El curso de Administracion de Fincas, tiene como objetivo
general impartir los conocimientos y competencias para la
perfecta labor del administrador de inmuebles.

En el Articulo 13 de la Ley de Propiedad Horizontal se indica que
los cargos de administrador y de secretario-administrador, los
pueden ejercer cualquier propietario del inmueble; las personas
fisicas con cualificacion profesional suficiente y legalmente
reconocidas para ejercer dichas funciones en las comunidades
de propietarios; y las corporaciones y otras personas juridicas en
los términos establecidos en el ordenamiento juridico

En consecuencia, los administradores de fincas deben disponer
del titulo adecuado al desempeno de sus funciones. Este puede
obtenerse con nuestro plan de estudios vy titulo propio.

PROGRAMA de estudios
“Administracion de fincas”

PROPIEDAD HORIZONTAL
DERECHO INMOBILIARIO Y REGISTRAL

GESTION ECONOMICA Y CONTABLE

GESTION FISCAL

GESTION LABORAL Y RECURSOS HUMANOS

LEY ORGANICA PROTECCION DATOS. GESTION DE DATOS
PREVENCION DE RIESGOS LABORALES
COMUNICACION COMERCIAL Y ATENCION AL PUBLICO
9. MANTENIMIENTO Y NORMAS TECNICAS DE EDIFICIOS
10. PROCEDIMIENTOS JUDICIALES

1. LA PROFESION DE ADMINISTRADOR DE FINCAS (AAFF
12. APLICACIONES INFORMATICAS

13. DEONTOLOGIA PROFESIONAL

PNV AWNN
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SELECCION DEL DIRECTOR DE AGENCIA

Estrategia mayorista

Cuanto mayor resulta la produccion del conjunto de los
franquiciados del grupo Best en cuanto a operaciones
inmobiliarias y financieras... mayores resultan los recursos
y el poder de negociacion del grupo para obtener

masy mejores condiciones y medios de explotacion
mayoristas en cuanto a: carteras de inmuebles, publicidad,
financiacion, los cuales a su vez resultan esenciales para
optimizar la produccion de cada agencia y del conjunto de
la red. (reiniciando asi |la espiral ascendente mayorista a un
nivel cada vez mayor).

Estricta seleccion

En coherencia con su estratagia mayorista y en el
interés de todas las partes (el Franquiciador, el conjunto
de los franquiciados y el franquiciado) la direccion
general del Grupo establece una estricta seleccion de
sus franquiciados en base a sus cualidades personales
y profesionales con el objetivo de seleccionar los
colaboradores potencialmente mas productivos para

la zona de implantacion correspondiente. El criterio de
productividad resulta aun mas relevante teniendo en
cuenta la concesion en exclusiva al franquiciado de la zona
de implantacion para la explotacion de la franquicia.

CRITERIOS

o« PERSONALES:
- Experiencia o cualidades de empresario.
- Sentido comercial y capacidad de convencimiento.
- Dinamismo y capacidad de trabajo.
- Capacidad de dirigir y motivar un equipo.
- Valoracion del trabajo en equipo y en grupo.
« MATERIALES:
- Minimo capital inicial y solvencia.

&3 GRUPO BEST
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SELECCION DEL DIRECTOR DE AGENCIA (continuacién)

PROCESO: 3 FASES

« 1era Fase: Preseleccién.

- Objeto: Autoeliminacion de los candidatos
frente a los requisitos y dificultades del negocio,
descubiertos sobre el terreno, y a travées de
contactos con franquiciados de su eleccion.

. 2da Fase: seleccién.

- Objeto: Averiguacion por parte del franquiciador de
la adecuacion de las candidaturas a los criterios de
seleccion.

- Modo: Entrevista durante media jornada de los
candidatos con el Director General del grupo BEST.

» 3€ra Fase: eleccion.

- Objeto: Eleccion por parte del franquiciador del
candidato que tiene el mejor potencial de éxito
como director de agencia franquiciada para la zona
a conceder.

- Modo: Junta de los principales dirigentes de la
franquicia, para comparar las candidaturas y decidir
el candidato finalmente retenido.

NOTA: El éxito general, facilmente comprobable, de los
franquiciados de la red BEST HOUSE-BEST CREDIT,
demuestra sobradamente la efectividad del método de
intermediacion inmobiliaria y financiera del grupo: De modo
gue, la Unica posibilidad de no lograr los resultados esperados
en una nueva implantacion resulta ser por la eleccion de un
candidato inadecuado, riesgo que obviamente existe. Asi que,
el rigor en la apreciacion de los criterios y el estricto respeto del
proceso de seleccion, deben aparecer a los candidatos como la
mejor garantia al respecto. No se trata de ponerles trabas sino,
al contrario, de ayudarles a ser realistas con ellos mismos y con
las dificultades del negocio, en el interés de todas las partes:
Candidatos, franquiciador y franquiciados del grupo.

GRUPO BEST &=
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GARANTIAS CONTRACTUALES Y ANTE NOTARIO

GARANTIAS para los candidatos:

» Prestacionesy condiciones de las franquicias garantizadas
ante notario como las mejores del mercado y superiores a
cualquier empresa de la competencia con n° de protocolo
313 firmado ante Notario del llustre Colegio de Madrid,
Don Juan Luis Guijarro de Miguel.

» Garantia pre contractual de conocer el funcionamiento
de la franquicia directamente con los franquiciados
de su eleccidn (sin compromiso durante el proceso de
informacion y seleccion)

- garantia recogida en la garantia depositada ante notario
con n° de protocolo 3.113

- garantia contractual: (articulos 14.2 y 25.2 del contrato
de franquicia): prohibe a los franquiciados dar cualquier
informacion que no corresponda a la realidad de la
franquicia a los candidatos bajo sancion de resolucion
del contrato de franquicia y pérdida de la garantia de
recuperacion del canon de entrada.

=3  GRUPO BEST
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GARANTIAS CONTRACTUALES Y ANTE NOTARIO (continuacion)

GARANTIAS para los franquiciados:

« Garantia contractual y ante notaria de recuperacién del canon
de entrada:

- Con las primeras ventas y alquileres de inmuebles de bancos
y entidades y durante toda la colaboracion en franquicia
(Comision + cantidad equivalente del Franquiciador ej:
Comision venta 5.000 € + 5.000 € a cuenta recuperacion
canon =10.000 €)

-Y mediante la cesidén de la franquicia Segun protocolo n° 2.809
firmado ante Notario del llustre Colegio de Madrid, Don Juan Luis
Guijarro de Miguel y articulos 26 y 27 del contrato de franquicia

» Garantia contractual de compensacion del royalty mensual = 0€
recogida en la garantia ante notario con n° de protocolo 3113

y segun las estipulaciones del articulo 24 del contrato de
franquicia

Los pagos realizados o generados por el Franquiciador
al franquiciado o en beneficio directo del negocio del
franquiciado.

- se suman: +
Los ahorros facilitados por el Franquiciador al franquiciado
para servicios y productos necesarios para la explotacion de
la(s) franquicia(s)

- Si el total de los royalties mensuales pagados por el

franguiciado es superior, el Franquiciador abona la diferencia a
favor del franquiciado.

GRUPO BEST &
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EQUIPO DIRECTIVO

CEO
Rafael Fernadndez

649 974 483 @ rafael@best-house.com

Director General
Julio Miguel Gomez

v
w
.

696 919 669 Ef jm.gomez@best-house.com

Adjunta a Direccién
Beatriz Martinez

655 658 278 % cffranguicia@best-house.com

Director Nacional de Operaciones
Fernando Ferrer

659 583 836 @ huesca@best-house.com
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Directora de Comunicacion
Andrea Fernandez Gonzalez

[ .
= 650017319 Zf comunicacion@best.house.com

Business Development Manager
Jose Luis Merino Gutiérrez

609 822 032 @ activosinmobiliarios@best-house.com
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NUESTROS CLIENTES Y PARTNERS
ACTIVOS INMOBILIARIOS Y ENTIDADES DE CREDITO

m: Servihabitat BNP PARIBAS

X
casaktua
donde vive tu casa "

\\Vl//& ANIDA

GIA
Grupo Unicaja U C

AA BancaMarch

CORAL HOMES

s

. xX . = )
{éllseda cant amwra Neinor

HOMES

//ABANCA InverpriBan = Cgfidis

i

= BANCO

Sedesco Qsa badell PICHINCHA

iber___bank I BBVA
Deutsche Bank .

Bl SAVIAFinanciacion a4 BancaMarch
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CajaCanarias

E EﬁpanaDuem
Grupo Un
—
iberCaja .e

CAJA RURAL
DE NAVARRA

cajasur®

BEST SEGUROS

FINSA” D

Correduria de Seguros

GRUPO BeST

LIFESTYLE
HOMES

c_ajaﬁmﬁm
m' FINANCA S.A

ALQUI
GHLAIETANA L OVE RS

antes del alguiler

Gixa & Rnedes

Fundacién

Lk CdjaRioja

BMN

SF1Consulting

financiero | inmobiliario

GALLEN|SEGUROS

Avaﬂia

oW Berkley
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[Joctive X Adeslas ﬁEGON

SegurCaixa

Jsefa

seguros

Allianz (@)

il

MAPFRE
MARKEI
previsora ) REALE ]
@ general "-;...*1! SEGUROS Samm_s’\/],\
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ey NUZA
MGS ( a PlusUltra

OCASO

e ZURICH' AlG

asisa i Seguros %

Bilbao CONSORCIO DE
COMPENSACION
.,'-. DE SEGI.TTI.HJS '.
a4 I GLOBALIS” e

Fl E?IE.&!‘E ﬁ: DE GRUPO MUTUAMADRILERA H I SCOX

hOWdEI"I NS FESEGUROS LAGUN Anoﬂ

Nort
” 'f H'ijspgna I.IMAS

A O 05
MUTME PR !:'tli'll'liﬂl Seguros MUTUA DE SEGUROS

Prevision Balear, M.F5.

Seprebal  Xsham B

WORLDWIDE REACH. HUMAN TOUCH.
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BEST ENERGIA

cndesd Naturgy ¥

Energia viva

Znabalia

IBERDROLA

##9 ncoclecta B Enérgya-viv

energia
ﬁ IS
energila

-
MEnerGO  adsenergyss

REPSJOL
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BEST ALARMAS

SEcumm tll c D

BEST TELEFONIA

& vodafone SimlTjC]

O llnmnqﬂ_""
orange’ 2

MASMOV'L ﬂ

BEST VARIOS

WesternUnion'WuU

. , WS
Foundation COMUNITAS EUROVEH

Administracion de Fincas
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CRUPO BEST
NUESTRO COMPROMISO
RESULTADOS CONFIANZA
GARANTIA

PASION
PERSONAS ENTU’SIASMO TRABAJO
INTENSIDAD EXITO

PROFESIONALIDAD coMPROMISO
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. Sede Nacional . . Domicilio Social .
y agencia piloto en Castellon desde 1998 en Madrid desde 2016
Ronda Mijares, 45 Bajos CASTELLON P° de la Castellana, 91 4° 1 MADRID
T: 964 34 02 39 www.best-house.com
M: 696 919 669 central@bestcredit.es
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